
 
 

WIR BIETEN DIR 
Mit jedem Projekt eine neue Herausforderung. Es erwartet Dich ein spannendes Aufgabengebiet in 

einem vom Teamgedanken geprägten Arbeitsumfeld. Bereits in der Einarbeitungsphase übernimmst 

Du erste Projektverantwortlichkeit, unterstützt von erfahrenen Kolleg:innen. 

 

Arbeitsort: Tübingen 

Arbeitsbeginn: Ab sofort 

Die Stelle ist unbefristet und in Teilzeit 

zu besetzen. Die wöchentliche Arbeits-

zeit beträgt mindestens 28 Stunden in 

der Woche und kann mit einer wöchent-

lichen Arbeitszeit von bis zu 32 Stunden 

besetzt werden. 

Bewerbung: 

Sende uns Deine Bewerbungsunterla-

gen, inklusive Anschreiben und Zeugnis-

sen mit der Angabe Deines möglichen 

Eintrittstermins und Deiner Gehaltsvor-

stellung an jobs@syss.de. 

Kontakt HR: Kathrin Graf 

Telefon: 07071-407856-77 

Wir freuen uns auf Deine Bewerbung! 

 

 

SySS GmbH   Schaffhausenstraße 77   72072 Tübingen   +49 (0)7071 - 40 78 56-77   jobs@syss.de   www.syss.de 

 

Zum nächstmöglichen Zeitpunkt suchen wir für unser Team in Tübingen einen 

MITARBEITER SALES & PROJEKTMANAGEMENT IM  

IT-SECURITY-BEREICH (M/W/D) 
Wir, die SySS GmbH, sind ein IT-Dienstleistungsunternehmen mit dem Fokus auf IT-Sicherheitstests. 1998  

gegründet, sind wir heute Marktführer auf dem Gebiet des Penetrationstests und beschäftigen ein Team  

von ca. 170 Mitarbeiter:innen an vier Standorten in Tübingen, Frankfurt am Main, München und Wien.  

Im Fokus unserer Arbeit steht das Hacking von Webapplikationen und IT-Infrastrukturen namhafter  

Kunden aller Größen und Branchen, die wir nicht selten schon seit vielen Jahren beraten. 

 

Sichere Dir 

eine spannende Zukunft. 

Bewirb Dich 

bei SySS! DEINE AUFGABEN BEI UNS 
⋅ Angebotserstellung und -anpassung inklusive Kalkulationen 

⋅ Sichtung und Bearbeitung von Ausschreibungen, Verträgen und sonstigen Kundendokumenten  

⋅ Kaufm. Verwaltung von Projekten in Abstimmung mit Vertrieb, Consulting und Buchhaltung  

⋅ Disposition von Projekten in Absprache mit Kunden 

⋅ Pflege der Kundenstammdaten im IT-gestützten Kundensystem (CRM)  

⋅ Selbstständige Erledigung von telefonischer und schriftlicher Korrespondenz 

DEIN PROFIL 
⋅ Kaufmännische Ausbildung oder Studium mit Betriebswirtschaftsanteil 

⋅ Hohe Kommunikationskompetenz, überzeugendes Auftreten sowie Spaß am Kontakt mit Kunden 

⋅ Hohes Maß an Selbstorganisation und Teamfähigkeit 

⋅ Sorgfältige und zuverlässige Arbeitsweise  

⋅ Gute Kenntnisse im Umgang mit Office-Produkten (Excel/Word/Outlook), idealerweise auch 

CRM-Lösungen 

⋅ Sehr gute Deutsch- und gute Englischkenntnisse 




